Projeto

CENTRAL DE COMPRAS
INDIVIDUAL

ROGABEL

drogaria e beleza




COMPRAS E PRECIFICACAO
INDIVIDUAL POR LOJA

e Trabalho técnico, com estrutura propria;

e Negociacdo de precos, giro e tendéncias.

Buscamos a exceléncia na gestao de
Compras, Precificacao e Resultado.




INDICADORES DE DESEMPENHO E
METAS INDIVIDUAIS POR LOJA

e Giro
Baseado em Curva ABC, estoque ideal,
tendéncias e histérico.

e Preco de Compra
Baseado no menor custo para aquisicao,
independente de fornecedor parceiro, ou hao.

e Volume

Negociacao de volumes para produtos
em curva de alto giro.




METAS DE DESEMPENHO E
AVALIACOES: mensal e anual

® CMV (Custo da Mercadoria Vendida)
Diferenca entre valor comprado e vendido;
Quanto mais distante um estiver do outro
(Preco Custo X Preco Venda), mais rentavel sera a operacao;

® Financeiro (% de compras permitido)
Percentual destinado a participacao das compras mensais,
aproveitando as oportunidades sem comprometer o Fluxo de Caixa.

® Preco de venda (margem e concorréncia)
Fundamental para as Metas definidas para o CMV;
Deve seguir parametros de:
margem pretendida X precos de mercado (concorréncia).




REQUISITOS PARA A ELABORAGCAO DA PROPOSTA COMERCIAL
AVALIACAO DE INDICADORES
DEFINICAO DE METAS

® Sistema HOS.

® Windows Server sem custo mensal ou HOS Farma e replicador
com custo mensal R$ 240,00 + 90,00.

® Estoque correto e fiel as quantidades sistema x estoque.

® Dados financeiros de estoque (dia 01 de cada més),
compras e vendas dos ultimos seis meses, por més.

® Planilha com dados gerais do cadastro para comparacao posterior.




CONDICOES PARA A
MANUTENCAO DO TRABALHO

® Inventario peridédico (a cada quatro meses, em meédia).

® Cadastro de produtos atualizado e em sintonia
com a Central de Compras.

® Compras exclusivas pela nossa central.

e Windows Server ou HOS Farma + Replicador.




VANTAGENS PARA O FRANQUEADO

® Estrutura profissional terceirizada de baixo custo para a gestao
das compras e precificacao.

® Equipe daloja com tempo livre para as demais tarefas comerciais
(vendas, pds vendas e marketing).

Menor custo de aquisicao em razao dos volumes negociados.

Menores perdas financeiras com estoque parado ou com baixo giro.

Menores custos financeiros com perdas de produtos vencidos.

Maior volume de vendas por oferecer precos competitivos frente ao mercado.

Maior rentabilidade nas operacdoes de compra e venda.

Acompanhamento diario do trabalho (quantidade comprada, valor pago,
markup praticado) com prestacao de contas mensal.




Otimas vendas
comecam com compras certas.
Venda bem, comprando bem!
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